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Castello de la Plana, 26 de mayo de 2022

Soluciones Cuatroochenta, S.A. (en adelante, “Cuatroochenta”, “Grupo
Cuatroochenta”, la “Compania”, la “Sociedad” o el “Grupo”), en virtud de lo
dispuesto en el articulo 17 del Reglamento (UE) no 596/2014 sobre abuso de
mercadoy en el articulo 228 del Texto Refundido de la Ley del mercado de Valores,
aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de octubre y disposiciones
concordantes, asi como la Circular 3/2020 del segmento BME Growth de BME MTF
Equity, por la presente se comunica al mercado la siguiente:

Otra Informacion Relevante

Con motivo de la participacién de Cuatroochenta en el Foro Medcap 2022
organizado por Bolsas y Mercados Espanfoles, se adjunta presentacion corporativa
gue se va a emplear durante el Discovery Meeting previsto para este jueves 26 de
mayo de 2022 a las 11:00 horas, asi como en las reuniones individuales previstas con
inversores institucionales y analistas que se llevaran a cabo durante el mismo
evento.

En cumplimiento de lo dispuesto en la Circular 3/2020 del BME MTF Equity se deja
expresa constancia de que la informacién comunicada por la presente (y que se
adjunta a continuacién en esta informacién relevante) ha sido elaborada bajo la
exclusiva responsabilidad de |la Sociedad y sus administradores.

Atentamente,

Consejero Delegado de Soluciones Cuatroochenta, S.A.

D. Alfredo Raul Cebrian Fuertes
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Highlights

INGRESOS

PROFORMA 2021
MILLONES DE EUROS

EVOLUCION
2021VS. 2020

> 14,8

> +26%

ARR

ANNUAL RECURRING REVENUE

6,0

EBITDA

PROFORMA RECURRENTE
2021
MILLONES DE EUROS

EVOLUCION
2021VS. 2020

MILLONES DE EUROS (2021 PROFORMA)

TEAM M&A CIBERSEGURIDAD

+260

GREAT PLACE TO WORK

10 +100%

INTEGRACIONES

Y UN PIPELINE ACTIVO DE OPERACIONES

CRECIMIENTO ORGANICO Q1 2022 VS. Ql 2021

REDUCIDA CONCENTRACION

+1200

CLIENTES

Finanzas, Facility, Tecnologia, Distribucion, Retail,...

OFICINAS INTERNACIONALIZACION

11 +15%

Madrid, Barcelona (2), castellon, Valencia, Burgos,
Panama, Bogota, Rep.Dominicana, Costa Rica y USA.

INGRESOS GENERADOS FUERA DE ESPANA




Un modelo
recurrente y escalable



Portfolio Soluciones

4,80  somstic

PENTEST
CHECKINGPLAN soc
EKADIS [ EKATEX
DESARROLLO A MEDIDA

MYTICKETPRO CROWDSTRIKE

MATRIX EXABEAM Producto Propio

BUSINESS CENTRAL DARKTRACE Producto de Terceros
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Equipo

Por linea de negocio

FIELD SERVICES
9%

CIBERSEGURIDAD
17%

SOLUCIONES GESTIQ
EMPRESARIAL
18%

+260 DESARROLLO A

MEDIDA

25%

OFICINA DE GRUPO
20%

FACILITY SERVICES
1%

TECH
51%

Por perfil

BUSINESS ANALYST
8%

CONSULTANT/
SUPPORT
21%

OFICINA DE
GRUPO
20%



Empresa cotizada
en BME Growth

Cuatroochenta se incorporé al BME Growth

el 22 de octubre de 2020, convirtiéndose en la
primera compania procedente del Entorno
PreMercado en dar este paso.

La Oferta de Suscripcion, por valor de 2,5 millones de
euros, tuvo una gran acogida, llegando a una
sobresuscripcion de 16 millones de euros en 48 horas.

Desde ese momento, la compania aplica unos
estrictos criterios de transparencia, comunicando
periddicamente informacidn financiera y cualquier
hecho relevante que se produzca.

Esto nos aporta mayor transparencia,
profesionalidad y apertura a la sociedad.




M&A

PILAR ESTRATEGICO

« 10 operaciones de M&A (5 de
ellas después de la incorporacion
al BME Growth, Gltimos 18 meses)

e Proceso optimizado para la
bUsqueda y el andlisis de
oportunidades.

« Equipo y procedimientos
especificos para el proceso de
integracion.

El sector del desarrollo de software
sigue estando muy atomizado y
Cuatroochenta puede ser un actor
principal en este proceso de
consolidacién, integrando a su
offering soluciones y servicios
complementarias y ganando
capilaridad comercial.

Compafiia

Tipo de

operacion

Ubicacién

Areas de especializacién y
complementariedad

participada al 50%)

X Integracion de equipo Febrero Castellén Desarrollo de software
Perfect Wide, S.L. y cartera clientes 2016 ESPANA
Integracion de equipo Mayo Castellon Consultoria de transformacion digital y
ESSIMENP}!}" y cartera de clientes 2017 ESPANA direccion de proyectos.
. . CheckingPlan, producto propio lider en
Adquisicion Abril Burgos ) X -
- el sector del field service en Espafia.
®A5|NTEC 100% 2019 ESPANA P
Ciberseguridad, especializada en sector
Adquisicion Mayo PANAMA financiero e infraestructuras con sede
)-z SOFISTIC 90% 2019 en Panama y presencia en 5 paises de
CYsERSECURITY Latam.
R o 4 Desarrollo de software y productos
o« 4TIc Adaquisicion de Julio Castellon propios para gestién documental
°e v unidad de negocio 2020 ESPANA o venta entradas online, entre otros.
Partner de Microsoft referente en
kmt Adquisicion Noviembre Barcelona Espafa especializado en Business
e Ol 1 10U 100% 2020 ESPANA Central y con verticales propios para
§ textil y distribucion.
2 Ciberseguridad, especializada en sector
8 ).z SOFISTIC Adquisicion Diciembre Bogotda financiero e infraestructuras con sede
g CYBERSECURITY 100% 2020 COLOMBIA en Colombia.
- COLOMBIA
<
=z
< isicié Barcelona ERP especializado en Facility
g FAMA Adquisicion Marzo y Madrid c :
g 100% 2021 ESPANA Management lider en Espana
8 — oot rost
[*3
8 Adquisicién Octubre Valencia Desarrollo de software y solucion propia
E develapps 100% 2021 ESPARNA para la gestién de almacenes
1%
g
= Adquisicion 100% Enero Barcelona Producto propio de referencia en
=1 matr X (a través de Pavabits, 2022 ESPANA Espafia para la digitalizacién de

facturas y la gestion documental



Estrategia M&A 2021 - 2024
OBJETIVO PRINCIPAL: AUMENTAR LA CAPILARIDAD COMERCIAL DE LA COMPANIA

)
Empresas Producto
Software Especializado

0

Empresas con
competencias estratégicas
(Data, Ciberseguridad, ...)

o)
A4

Equipos Técnicos Valiosos

frm

Product Factory
Cuatroochenta

Mix de Producto
y Estrategia
Cuatroochenta

Partners Adquiridos Sedes Comerciales

Partners Adquiridos Sedes Comerciales

Partners Adquiridos Sedes Comerciales

Partners Adquiridos Sedes Comerciales

Partners Adquiridos Sedes Comerciales



Informacion Financiera
2021




Crecimiento y rentabilidad

(Informacién Proforma en millones de euros)

INGRESOS

Importe Neto de la Cifra de negocio

72

TACC*

1,8 I

59
= § I
2017 2018 2019 2020 2021

+26+

YoY

14,8

0,1
|
2017

0,2
c

2018

EBITDA

Recurrente

1,73

*TACC 2017-2021: Tasa de Crecimiento
Anual Compuesto

2019 2020 2021 (CAGR, compound annual growth rate).

+7%

YoY



Ingresos proforma 2021

Ingresos por Unidades y Lineas de Negocio

Sofistic Cybersecurity |

18%
Checkingplan |

16% 82
%

Otros | 1%

Fama | 14%

Desarrollo a
Medida | 22%

Soluciones de
Gestion
Empresarial |
29%

Ingresos por Pais

Colombia | 4,9%

Panamad + RD |
10,5%

Espaiia |
84,6%



Ingreso Anual Recurrente (ARR*)

(Informacién Proforma en millones de euros)

ARR ARR
Ingreso Anual Recurrente Por lineas de negocio

m RECURRENTE NO RECURRENTE

154

6,0
TACC* o,
4,5 31% 34% %
37% i
7%
2,4
o'l o’l I .
SGE

2017 2018 2019 2020 2021 CHECKINGPLAN FAMA SOFISTIC ~ TOTALSIN
CYBERSECURITY DAM

* ARR (Annual recurring revenue): Se consideran todos los conceptos que implican la facturacién al cliente de forma recurrente, como son las licencias de uso o los mantenimientos, que se englobarian dentro de la modalidad
de Saas (Software as a Service). No se consideran los ingresos de la linea de Desarrollo a medida (DAM), enla que también existen ingresos recurrentes debido a los contratos de desarrollo continuo.

** TACC 2017-2021: Tasa de Crecimiento Anual Compuesto (CAGR, compound annual growth rate).



Deuda Financiera Neta y EBITDA

DFN/EBITDA
DEUDA FINANCIERA EBITDA PROFORMA RECURRENTE

NETA PROFORMA RECURRENTE 4’24

73 1 173 | Lo

Millones de euros Millones de euros

sin considerar obligaciones
convertibles Inveready




HIGHLIGHTS Q1 2022

INGRESOS

PROFORMA

4,32

Millones de euros

+27%

VS. Q1 2021

EBITDA

PROFORMA RECURRENTE

0,35

Millones de euros

7,75%

S/INGRESOS

INGRESOS

RECURRENTES
PROFORMA

2,20

Millones de euros
(o)
51%
S/INGRESOS

ELEVADO CRECIMIENTO
ARR 2021: 6 Millones €

CIBERSEGURIDAD
CRECIMIENTO
ORGANICO

+100%

VS. Q1 2021




INVEREADY & CUATROOCHENTA

Una alianza estratégica para impulsar el crecimiento

ACUERDO EMISION OBLIGACIONES CONVERTIBLES
PARTICIPACION

DIRECTA EN
PRECIO DE PERIODO DE

MEORTS CONVERSION CONVERSION FQUITY
DISPUESTO DESDE

3’0 18 18 meses

HASTA
Millones de euros

LIMITE DEL PRIMER
Y SEGUNDO
CONTRATO

5,0

Millones de euros

0,7«

CAP TABLE

EUROS POR
ACCION 5 anos

inveready

Gestora lider en capital riesgo en
Espana

+ 40 desinversiones exitosas

+ 100 empresas invertidas

+600 millones de euros en cartera

Numerosos casos de éxito en
companias growth

Experiencia y amplia red de contactos



Business Plan:
Crecimiento Orgdanico + Estrategia M&A

OBJETIVO ORGANICO TARGET M&A

Acelerar Escalabilidad. Compaiiias Consolidadas.

Expansion geogrdfica. Modelos rentables con alta recurrencia que podamos
- . escalar/internacionalizar apoyéndonos en nuestra
Suite de Productos Propios B2B (Saas): Productos / poy
a I estructura de Grupo.
lideres en sus segmentos de mercado (Optimizacién
de procesos y tareas, Microservicios en actividades Modelo de adquisicion de partners como acelerador
verticales, Tools Ciberseguridad). de la capilaridad comercial.

CRECIMIENTO - RECURRENCIA - RENTABILIDAD - SOLVENCIA




www.cuatroochenta.com
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